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楼市进入楼市进入““全民卖房时代全民卖房时代””

上 周 ， 一 场 纷 纷 扬 扬 的 春 雪 刷 爆 了 微 信 朋 友
圈 。“ 白 雪 却 嫌 春 色 晚 ， 故 穿 庭 树 作 飞 花 ”。 在 这
里，让小编带你们看看小区里的美丽初春雪景吧！

子墨

别样春雪美如画别样春雪美如画

山西华瑞建材石膏板生产线正式投产

富力城富力城
开启开启““现房节现房节””

鼎龙·天海湾是由鼎龙集团海洋生活创
想 家 在 海 口 对 岸 打 造 的 滨 海 温 泉 度 假 胜
地，位于中国大陆的最南端——广东省湛江
市徐闻县，南临琼州海峡，与海南隔海相望。

徐闻是宜居宜养的中国长寿之乡。这
里生态气候媲美海南，属于热带季风气候，
日照充足，平均气温 23℃ ，是人体最适宜的
温度。森林覆盖率高达 26%，空气质量位列
全国第一。徐闻的红土地，含硒元素是全国
平均水平的 5 倍多，水质属于天然弱碱性水，
曾 获 得“ 中 国 绿 色 生 态 农 业 示 范 县 ”的 美
誉。徐闻三面环海，海岸线长约 400 公里，海
产品富含蛋白质、矿物质和维生素及微量元
素硒，能清除人体代谢产生的有害化学物，
是养生的好去处。

徐闻区位优势明显，徐闻港开港后，徐
闻正式进入琼州海峡 1 小时生活圈，极大提
升了通航效率，为打造广东“南门户城市”、
主动对接海南自贸港打下坚实基础。未来
还将打造一条精品过海航线，实现琼州海峡
半小时生活圈。

位于徐闻滨海新区的鼎龙·天海湾温泉
国际度假区，正是鼎龙集团站在徐闻国际化
未来的起点，大手笔打造的一座滨海温泉度
假钜作。作为徐闻唯一一线海景景观的海
居项目，坐拥优质的区位、海景资源和轻奢
的配套，鼎龙·天海湾不仅吸引了来自全国
各地的投资置业者成为这里的业主，更是吸
引了白金五星级国际酒店品牌——温德姆
至尊豪廷择址鼎龙·天海湾，打造徐闻首家
五星级度假酒店，为游客提供更多样的度假
体验。

鼎 龙·天 海 湾 拥 有 70 年 产 权 ，户 型 为
46－116 平米，全部为精装修带家具家电，可
直接拎包入住。目前一期项目已经封顶，现
在正是居住、投资的最佳时期。

广告信息

鼎龙·天海湾
海景房受热捧

3 月 15 日上午，山西华瑞建材有
限公司宽大明亮的车间里，机轮转动，
机器轰鸣，一块块齐整方正的石膏板

通过先进的德国工艺生产线生产定
型，这标志着该生产线已经从试生产
进入正式投产阶段。

山 西 华 瑞 建 材 有 限 公
司 是 山 西 华 瑞 集 团 的 子 公
司，主要从事石膏基砂浆及
粉类产品、功能性纸面石膏
板的生产销售，拥有年产 20
万 吨 新 型 建 筑 石 膏 基 砂 浆
及 粉 类 产 品 生 产 线 及 年 产
4000 万 平 米 多 元 化 新 型 功
能性石膏板生产线各一条，
产品获得我国以及德国、美
国 等 国 的 行 业 标 准 认 证 。
目 前 已 建 成 全 线 德 系 设 备

的生产线，采用德国先进工艺及控制
技术，多元化产品设计，满足多元化、
多功能的市场需求。同时华瑞建材采
用的干燥度在线监控技术，不但填补
了国内同类建材行业生产功能性石膏
板材时缺乏动态质量监控的空白，而
且可以在产品生产的第一时间把控质
量，为产品大规模应用到建筑领域，提
供更加可靠的质量保障，让新技术新
材料惠及更多民生。

山西华瑞建材有限公司总投资
1.98 亿元，属于环保绿色产业，是“大
同市转型发展重点工程”“大同市云冈
经济技术开发区重点项目”。

华瑞建材一直秉持可持续发展的

理念，精研脱硫石膏的二次利用技术，
每年可以处理消化发电厂在生产过程
中产生的废料 20 万吨，为城市循环产
业园区所有物料就地消化、零排放做
出了极大贡献，既保护了生态环境，又
解决了企业发展难题，为古都大同绿
色可持续发展赋能助力。

产品正式投产后，将面向全国开
始销售，进军全国大市场。华瑞建材
秉承“品质第一，诚信合作”的理念，遵
循“依法、合规、诚信、团结、务实、高
效”原则，积极投身石膏板行业的生产
与技术优化，不断创新产品，以品质保
障客户利益，为打造有价值的品牌而
不懈努力。 文章

凭借“线上直播”等一系列创新
性 营 销 举 措 ，富 力 城 2020 年 成 绩 斐
然。进入 2021 年，富力城继续发力，
开启“现房节”，推出购房即享四重好
礼：一重礼，抢券购房补贴，总额 3000
万；二重礼，全线钜惠额外 85 折；三重
礼，物业管理费再赠 3 年；四重礼，旧
业主再享额外 97 折，旧业主再购车位
额外 5 折，合作伙伴再享额外 95 折。

临湖而居，从古至今都是高端人
群的追求目标，富力城拥有 IMAX 级
全角度观湖视野，推窗即可尽享文瀛
湖盛景。作为大同临湖观景美宅，富
力城力求让每一户都有开阔的视线，
拥有大面积的观景视野，让业主能时
刻享受自然美景。

除了占有湖景自然资源，富力城
也“集万千宠爱于一身”。醇熟的社
区配套和便捷的生活，在富力城择址
之初便有所考量。目前，公交富力城
调度站早已正式运营，多趟公交线路
联接御河两岸，实现无缝对接。社区
内小学、幼儿园齐备，更有大型的文
体活动中心为业主的休闲健身提供
完备的场所和设施，游泳馆、棋牌室、
SPA、篮球馆、羽毛球馆、桌球室、棋牌
室……各类休闲娱乐项目，让业主在
这 里 享 受 到 健 康 生 活 的 诸 多 乐 趣 。
归家，即是在度假。 广告信息

楼市进入“全民卖房时代”

阳春 3 月，楼市渐暖。随着各大项
目陆续开工，2021 年的楼市建设大幕
由此拉开。记者在采访中了解到，近一
段时间，各大楼盘不仅加大了优惠促销
力度，而且也推出“老带新”“恒房通”等
新型促销方式，为今年的楼市加了一把

“火”。
“卖出一套房最高即可拿到万元佣

金，人人都可当置业顾问。”近日，御东
一楼盘推出“老带新推荐有礼”活动，向
老业主发出招募令，只要带人到项目现
场并促成成交，即可拿到 1 万元的高昂
佣金。

“拿到了 1 万元，可以抵几个月的
收入啦！”李女士在项目现场笑容满面
地对记者说，她就是这里的业主，她妹
妹刚好要在御东买房，李女士极力向她
妹妹推荐自己所住的小区，并且陪同她
来到项目现场，妹妹现场下订，李女士
随后便领到 1 万元的卖房佣金。

记者在采访中还了解到，像这样的
促销方式还有很多。例如碧桂园地产

旗下的全民营销平台“凤凰通”，所有市
民注册后都可以卖房，人人可做置业顾
问，任何一个人都可以卖房拿佣金，只
要你能把房子卖出去。

“恒房通”是恒大地产集团推出的
一款全民推荐卖房的软件。用户在“恒
房通”上面不仅能观看各处的房子信
息，还能自己成为经纪人来赚钱。

此外，记者在采访中发现，去年，我
市好多楼盘除了有自己的销售队伍之
外，还引入了分销渠道，分销商利用“人
海”战术推销楼盘的做法也成为“全民
卖房”的最好注脚。在我市的大街小
巷，还随处可见手持各种楼盘广告沿街

“叫卖”的“小蜜蜂”们，他们是各房企或
分销商重金雇佣的编外促销大军，有不
少人是家庭妇女、退休职工。

开发商销售压力凸显

对于这种内外行都来卖房的“全民
卖房时代”，业内人士分析说，这主要是
因为房子供大于求，为了回笼资金，有
些开发商便“饥不择食”了。

业内人士表示，导致我市房屋供大

于求主要有三方面原因，首先，这与去
年我市土地市场的火热不无关系。土
地市场作为楼市的“晴雨表”，对楼市的
发展有着直接的影响。去年以来，我市
共计有 80 宗地块成功竞拍，土地出让
达 322 万平米。同时，开发商拿地热情
高涨，许多企业频频出手，多次拿地，使
土地市场异常火热。今年，许多拿到地
的企业进入集中开发期，如悦城地产去
年竞得多个地块，今年，太和·铂悦城、
永泰·府学里、开源·金懋府、大同总部
壹号等多个项目都将全面开工。在二
手房市场也同样如此，大量二手房房源
涌 入 ，造 成 供 大 于 求 现
象。营销需要大量人才，
因 此“ 全 民 卖 房 ”也 是 形
势所需。

第二个原因就是消费
者在购房上越来越理性，
不管广告如何宣传、售楼
员天花乱坠的介绍，消费
者对楼盘的选择仍是非常
冷静。用一位购房者的话
说 ，现 在 购 房 者 都 是“ 专

家”，这家不满意再看下一家，住房是一
辈子的事情，多花点时间也值得。

最后一个原因就是楼市购买力已
经被透支，回想一下前几年，那个时候
不管是有钱的还是没钱的，基本都抢着
买房，楼市购买力得到集中释放，甚至
出现了透支现象，由此也导致当下购买
力的不足。
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土地市场作为楼市的“晴雨
表”，对楼市的发展有着直接的影
响。去年以来，我市大量土地上
市，共计有 80 宗地块成功竞拍，
土地出让达 322 万平米。同时，
开发商拿地热情高涨，许多企业
频频出手，多次拿地，使土地市场
异常火热。今年，许多拿到地的
企业进入集中开发期。而随着楼
市传统销售旺季的到来，如何突
破当前销售困局，开拓新的销售
渠道，成为众多开发商的迫切
需求。

记者近日走访发现，御东一
楼盘为促进项目销售，推出“老带
新推荐有礼”活动。据该楼盘工
作人员介绍，老业主只要带人到
项目现场并促成成交，即可拿到
高达万元的卖房佣金，“全民卖
房”悄然兴起。

为感谢客户的长期关爱与支持，3
月 19 日，百盛·太和汇举办了专场观
影品鉴会活动，为百余名莅临现场的
客户带来了一场免费的“文化盛宴”。

“专场观影品鉴活动”当天，客户
们观看了电影《寻龙传说》。

活动当天热闹非凡，处处温情弥
漫。观影结束后，客户普遍对影片给
予了很高的评价，同时，对百盛·太和
汇能用心组织此次客户专场观影活动
给予了高度赞扬。

在本次观影活动开始前，百盛·太
和汇工作人员向莅临的各位客户介绍
了商铺信息，细致的讲解，深刻传递了
百盛餐饮铺的投资价值，也愈发拉近
了与客户之间的距离。

百盛·太和汇位于太和路、重熙街
双主干道交汇核心地段，致力建设御
东精奢生活商业综合体，引进百盛购
物中心，打造大同百盛旗舰店。

广告信息

百盛·太和汇
举办专场观影品鉴会

以高端品质备受社会各界关注的
文轩佳苑将于 7 月 1 日盛大交房。现
如今，该项目五证齐全，即将完美展现
自身的魅力，成为广大业主的幸福家
园。

文轩佳苑位于魏都大道与青年路
交汇处东 300 米路北，由市绿宝置地
有限责任公司开发。项目总占地 41
亩，总建筑面积 6.6 万平方米，共规划
5 栋住宅楼，容积率 2.9，高得房率，拥
有 3.1 米的超高层高，76—120 平米的
多种户型，满足不同的刚需。

文轩佳苑紧邻东信商圈，与御河
西路和魏都大道两大高速口咫尺之
遥，三维立体交通网络，快速接驳四面
八方，让您可尽情享受便捷交通。

此外，文轩佳苑项目北侧规划了
市实验集团校初、高中部，将来业主在
家门口就能享受到优质的教育资源。
文轩佳苑地处城市繁华的城南商圈，
与三分钟完美生活圈为邻，与碧桂园
为邻，与实验集团校为邻，与高铁、高
架桥为邻。选择文轩佳苑将是您做出
的明智之举。 广告信息


