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麦浪滚滚麦香飘，我国迎来今年第
一茬粮食收获季。在安徽等小麦主产
区，麦收正在火热进行，一些“示范田”
的增产表现引发社会关注。这些增产

“ 示 范 田 ”来 自 哪 里 ？ 增 产 法 宝 有 哪
些？如何更好地发挥示范作用？记者
深入麦收一线进行了采访。

高产来自哪里？

“我流转种了 6 年小麦，今年收成最
好！”捧起金灿灿的小麦，“80 后”种粮大
户张启军笑得合不拢嘴，与去年相比，
每亩多收 100多公斤！

张 启 军 来 自 亳 州 市 涡 阳 县 新 兴
镇 ，流 转 经 营 约 500 亩 地 ，其 中 350 亩
种上当地种业公司选育的新品种“谷
神麦 19”，最近因高产吸引周边群众前
来取经。

记者从安徽省农业农村厅了解到，
为推进优质专用小麦生产，提高产量水
平、挖掘皖麦潜力，该厅组织开展寻找

“安徽省小麦最高产”活动。
5 日，农业农村部组织专家组对涡

阳县的 3 块小麦“示范田”进行实收测
产。测产结果显示：3 块田的平均亩产
量均超过 800 公斤，其中，张启军种植的
田 块 表 现 最 突 出 ，平 均 亩 产 量 高 达
860.6公斤，创下安徽小麦单产新纪录。

与去年安徽小麦单产 819.85 公斤

的纪录相比，素有“百亿粮仓”之称的阜
阳市也出现了表现优异的“示范田”。
阜阳市农业农村局局长董志诚说，3 日，
经专家组实打验收，该市颍泉区一块高
产“示范田”单产达 851.05公斤。

在地处淮河中游的安徽省农垦集
团东风湖农场，3 日至 4 日，进行了 3 次
实收测产。测产结果表明，“示范田”的
产量均高于常规田的产量。其中，与常
规田相比，种粮大户万玉道的“示范田”
每亩增产 77.6公斤。

参与实收测产的农业农村部小麦
专家指导组顾问、河南农业大学教授郭
天财说，从安徽等小麦主产区已经收获
的区域来看，实现增产的“示范田”大量
涌现，既体现出粮食增产的潜力，也表
明局部地区小麦生产水平上了新台阶。

有何增产法宝？

在安徽省小麦产业技术体系首席
专家汪建来看来，今年实收测产的这些

“示范田”之所以增产，主要法宝是良
种、良法、良田结合，以及广大粮农的精
细化管理，同时气候条件比较好，雨水
适宜小麦生长，病虫害防治比较到位。

一般而言，亩穗数、穗粒数、千粒重
是影响小麦产量的“三要素”。汪建来
说，从实收测产情况来看，与一般田块
相比，部分“示范田”的“三要素”明显增

长，有的呈现齐增态势。以千粒重为
例，一般田块约 40 克，有的“示范田”达
50克左右。

政策扶持、订单生产也给“示范田”
增产提供了保障。

“我们市县财政一年要拿出 2.5亿元
用于良种补贴和小麦赤霉病防控。”董志
诚告诉记者，现在大宗作物良种率都在
98%以上，实现统一良种，统一配方施
肥，统一整地播种，统一病虫害防治。

“科学种田种出了高产高效。”尝到
订单生产甜头的张启军说，合作企业派
人指导施肥、用药和田间管理，优质小
麦比普通小麦一斤多卖约 0.1元。

此外，推广高产栽培技术，是一些
“示范田”的增产法宝。

“我们实行‘三精一抗’高产栽培技
术，具体包括精细整地、精量播种、精准
施肥、抗逆栽培。”安徽省农垦集团东风
湖农场农技中心主任高俊兵举例说，由
于科学测算播种量，每亩“示范田”用种
只需要 13斤多，而常规田要 35斤左右。

如何示范推广？

连日来，一些“示范田”的增产表现
引发社会关注。对此，安徽省农业农村
厅种植业管理局局长张韪表示，各地仍
要时刻绷紧粮食安全这根弦，坚决扛稳
粮食安全重任，做好示范推广工作。

“‘示范田’的增产体现出农业供给
侧结构性改革的成效，代表有高产量的
潜力。”汪建来说，但从总体粮食生产来
看，“示范田”的占比并不大，仍是点状
的、局部的，从“高产潜力”转化为“普遍
高产”，需要量力而行，稳妥推进。

由于生产条件、生产水平差异较大，
我国各地发展粮食生产要坚持实事求
是、因地制宜原则。国家小麦工程技术
研究中心研究员王晨阳等专家认为，应
总结增产田块的用种、栽培技术、田间管
理等经验做法，指导下一步的农业生
产。同时，出台奖励政策，激励“示范田”
种植者在增粮方面发挥示范带动作用。

“各地应以‘示范田’为榜样，设定
符合实际的高产创建目标，进一步加大
政策扶持力度，改善农业生产条件，加
快建设‘旱能浇、涝能排’的高标准农
田。”郭天财建议，要鼓励选育优质高效
新品种，根据品种特性研究集成配套栽
培技术，通过扬长避短、趋利避害，把品
种优势充分发挥出来，实现高产高效，
为保障国家粮食安全做贡献。

新华社记者 姜刚

小麦主产区“示范田”有何增产法宝？

山西省运城市夏县祁家河乡横口村村民文淑真将西瓜装车（6月 2日摄）。
六月正是西瓜成熟的季节，山西省运城市夏县祁家河乡的瓜农们忙着采摘、打包、发货。
祁家河乡地处中条山腹地，土地零碎分散。过去，村民们在山上种点小麦和玉米，仅够糊口。近年来，当地按照“山上问题

山下解决”的易地扶贫搬迁安置思路，将祁家河乡的贫困人口搬迁至生存条件和发展空间相对较好的区域，引导村民从事大棚
西瓜种植，并在育苗、种植、管理等环节提供技术保障，西瓜成熟后由合作社联系客户统一销售，帮助瓜农增收致富。

小小的西瓜给村民们带来了甜蜜的生活。经过几年发展，祁家河乡的村民们在夏县的一些乡镇流转了近万亩土地种植西
瓜，亩产收益达到一万多元。 新华社记者 曹阳摄

铺设地膜、播撒种子、覆土掩盖
……芒种时节，“塞外粮仓”内蒙古巴
彦淖尔市广大葵农利用墒情好的有
利时机，抓紧时间播种国产优质食用
向日葵种子。

地处河套平原腹地的巴彦淖尔
市五原县是我国食葵种植规模最大
的县和全国向日葵产业基地，每年食
葵种植面积超过 120 万亩，约占全国
食葵种植总面积的 1/7。

最近几天，在五原县复兴镇联
丰村的农田中，农民们背着种子、拿
着点播器沿着地垄前行，把一粒粒
向日葵种子种进地里。村民杨永胜
告 诉 记 者 ：“ 我 今 年 打 算 种 40 多 亩
向 日 葵 ，品 种 主 要 有 三 瑞 9 号 、10
号、11 号等，都是国产品种。在正常
情 况 下 ，平 均 每 亩 纯 收 入 能 达 到
1800 多元。”

杨永胜一边种地一边说：“去年
我种了 40 亩向日葵，毛收入 9 万多
元，除去各种成本，纯收入 7.5 万元，
亩均纯收入 1875 元。每亩地最多需
要种子 1800 粒，每粒种子的价格不
到 6 分钱，但能带来的纯收入就达 1
块多钱，这是我们农民过去想也不敢
想的事情。”

河套地区光照充足，适宜向日
葵生长，近年来年均种植食用向日
葵 面 积 达 400 多 万 亩 ，占 全 国 食 葵
种植总面积的一半左右。杨永胜种
植食葵的时间已有 20 多年，最初的
品种都是自留种子，产量、收益等方
面不具优势。2000 年，国外杂交食
葵品种进入当地，逐渐被广大农民
认可。“当时，杂交食葵每亩能产 500
斤左右，但是种子比较贵，1 粒最高
价格达到 0.13 元，每粒最多能增收
0.5 元 ，大 家 的 种 植 成 本 压 力 比 较
大。”杨永胜说。

正在田间指导农户种植食葵的
三 瑞 农 科 公 司 技 术 人 员 段 东 宏 告
诉 记 者 ，自 2009 年 以 来 ，他 们 先 后
投入巨资进行自主研发，已推出具
备 自 主 知 识 产 权 和 推 广 价 值 的 突
破 性 品 种 SH363、三 瑞 9 号 等 。 与
国外杂交品种相比，这些国产品种
的 抗 病 性 、商 品 性 更 好 ，每 斤 可 多
卖 一 元 钱 以 上 ，平 均 每 亩 可 增 收
500 元至 800 元。

记者在三瑞农科向日葵技术研
究院看到，科研人员正在实验室开展
种子基因研究，技术人员正在现代智
能温室开展抗病害观察，试验结果依
次记录在科研数据平台中。为加快
品种选育，他们一年四季进行不间断
的品种试验。“好的品种要兼顾适应
性、丰产性、商品性，只有经过大面积
种植才能优中选优。”该研究院副院
长冯九焕说。

中国葵花产业联盟理事长张永
平说，国产品种产量高、抗性好、籽粒
大，口感香甜酥脆，更适应国内市场
需求，不仅倒逼国外杂交品种退市，
还帮助种植户节省了生产成本、提高
了收入。“仅在巴彦淖尔市周边地区，
农民种植食葵种子的费用就比前些
年节省 6亿多元。”他说。

目前，我国食葵种植面积稳定在
800 万亩左右，具有自主知识产权的
食葵品种市场占有率达 95%以上，国
外食葵杂交品种已退出垄断地位。

复兴镇联丰村村民王虎说：“政
府一直说种子是农业的‘芯片’，我过
去不太明白什么是芯片。在种子企
业的引导下，去年我全部改种了三瑞
9 号、11 号等国产新品种，收入增加
50%以 上 ，我 现 在 已 经 认 识 到 这 个

‘芯片’的重要性。”
新华社记者 李云平

国产国产食葵打赢食葵打赢““翻身仗翻身仗””
——11粒种子带来纯收入粒种子带来纯收入11元多元多

6 月 3 日，三瑞农科向日葵技术研究院科研人员在观察向日葵抗病害
情况。 新华社记者 李云平摄

水利部、河北省人民政府 7 日联
合启动 2021 年夏季滹沱河、大清河生
态补水，进一步发挥南水北调工程综
合效益、推进华北河湖生态系统复苏
和地下水超采综合治理。

本 次 生 态 补 水 预 计 7 月 上 旬 结
束，补水水源包括南水北调中线工程
的南水、当地水库、白洋淀下泄水量，
预计补水约 2.2亿立方米。

滹沱河补水线路自南水北调中
线总干渠滹沱河退水闸开始，经滹沱
河、子牙新河至南运河周官屯闸，全
长 251 公里。大清河补水线路包括南
拒马河和瀑河两条补水支线。

水利部相关负责人表示，当前全国
已进入汛期，各地水库需及时腾空防洪
库容迎汛。本次生态补水抓住这一重
要窗口期，利用丹江口水库、白洋淀、岗
南水库、黄壁庄水库、安格庄水库、旺隆
水库的蓄水，科学调度，加大生态补水
力度，推进补水向滹沱河、白洋淀下游
河湖延伸，促进河湖生态系统恢复。

通 过 补 水 ，预 计 补 水 河 道 周 边
地 下 水 得 到 回 补 ，水 生 态 系 统 将 获
得 一 定 改 善 ，特 别 是 近 年 来 多 数 时
间处于断流或干涸状态的子牙新河、
赵王新河、大清河等下游河道将实现
全线复流。 新华社记者 刘诗平

今夏滹沱河和大清河
生 态 补 水 启 动
预计补水约2.2亿立方米

康东在办公室里康东在办公室里

人 物 小 传
康东，男，汉族，甘肃

天水人，1987 年 9 月出

生，2004 年 12 月入伍，

2009 年 12 月 退 役 。

2010 年 4 月，他组建大

同力人户外拓展训练俱

乐部，2016年 2月，成立

山西力人教育科技有限

公司。2020年“八一”建

军节，承办了大同市首届

退 役 军 人 创 业 创 新 大

赛。公司成立以来，累计

为 200 多家企事业单位

提供了团建服务。

23 康东：“一站式”团建服务助“人”发展
从喜欢参加各种团建活动，到发现这一市场

的巨大潜力，退役军人康东下定决心从这里起步

创业。10 多年来，他致力做好这一件事情，从最

初创业时的门可罗雀，到如今的门庭若市，康东在

创业路上走得更加坚定、更加豪迈。

瞄准创业方向艰难起步

2009 年底，康东退役后一直没有闲着。“我非

常喜欢参加各种活动，退役后从企业年会、峰会到

创意性的聚会，我都曾经参加过。”在这期间，他对

团建活动有了新的认识，也接触到了行业中的一

些引领者，这让他思路大开。

康东发现，大同许多企业对这样的团建活动也

有需求，但市场相应的服务却既不成体系又极不规

范。何不填补这一行业空白，尝试在大同引进类似

的新型服务业态，康东在脑海中开始初步规划：“我

能否成为这样的组织者？我该从何做起？”

2010 年 4 月，康东组建了大同力人户外拓展

训练俱乐部。创业伊始十分艰难，这一时期被康

东戏称为“三无”时期：一无资金、二无客户、三无

资源。他靠着贷款获取了第一笔启动资金。后来

他尝试做一些团建活动，每一场活动，康东都会结

合当下的热点制定策划方案，设置各类新颖的主

题，一下子就吸引了一些有需求的个人和企业。

“那时候，打开市场就是靠口碑，客户都是朋友带

着朋友来的。”起步的成功带给他人生创业的第一

桶金，也为他日后进一步拓展业务奠定了良好的

基础。

2011 年，康东开始策划和组织面向 18—35 岁

年轻人的同城活动。康东介绍说，当时的模式主

要是一些场地合作，活动内容覆盖面很广，社交、

兴趣培养、学习等类型都有所涉及，这进一步打开

了他创业的视野。

开发团建市场稳步前行

将 自 己 的 户 外 拓 展 训 练 俱 乐 部 命 名 为“ 力

人”，康东别有一番用意。他说：“‘力人’意为生命

动力，人之初心，代表着生命和能量。我们就是希

望，通过‘力人’给大家带来活力、创造快乐。”

在发现企业对团建活动有很大的需求后，他

试图专注为企业提供团建服务，但他很快意识到

欲速则不达——因为他发现，由于自己缺乏企业

经营管理经验，对企业在人力资源管理中的痛点

堵点把握不精准，这样就很难高质量地满足客户

需求。“这是开拓业态最致命的弱点，如果不能有

足够高水平的起点，那么就不会有更长远的发

展。”康东说。

为了实现理想，2011 年他毅然选择到大同“国

美”应聘，从一名店长助理做起，全身心地投入到

企业的经营管理中去。设身处地地了解企业的日

常运营、人员管理、客户需求、资源配置，康东的阅

历丰富了，目标也更加明确了。

此间，一有时间，康东就外出自费参加各种拓

展训练的培训。在最艰难的日子里，俱乐部没有

什么业务，康东说，那时自己承受的打击根本不是

钱的问题，而是需要清楚自己的行业判断是否正

确，但认定了的事情，他不会轻言放弃。

在坚持中，康东为企业提供的“平台+供应

商”“一站式”团建服务模式逐渐成熟。2016 年 2

月，他成立了山西力人教育科技有限公司，走上更

加规范的发展道路。

实现人生理想勇往直前

做有生命力的团建活动，这是康东的服务宗旨。

潜心研究客户需求，为其量身打造团建活动，

并将客户需求深度融入到活动环节中。为此，康

东在团建活动的策划中强化原创内容，将企业文

化内涵具象化，让企业员工在活动中、在游戏中领

会运用、入脑入心。

深入了解企业所需，走标准化之路。2016 年，

康东和他的团队建立完善了“力人”独特的课程体

系，内容涵盖企业执行力、凝聚力、沟通、协作等 9

大基础类别。在此基础上，客户再重新组合定制

或添加个性项目。目前，“力人”已经拥有了数百

个课程库，并且每周还会持续对课程库内容进行

更新。

让服务搭上互联网快车。2017 年，“力人”建

立了微信定制平台，客户可以通过微信平台获取报

价、定制方案、完成线上下单和交付，最快一个订单

5 分钟就可以完成。这不仅拓展了“力人”的服务

渠道，而且大大提升了与客户的沟通、服务效率。

2020 年 8 月，“力人”又进一步扩大市场版图，

启动了“城市合伙人”加盟计划，“力人”为加盟商

提供销售、运营、营销、推广等业务，派驻员工协助

加盟商开展业务，通过分成、股权激励等方式共享

发展成果。目前，这一创新模式还在继续探索完

善中。

康东说，团建活动市场很大，这一模式很适合

退役军人创业发展，他希望自己 10 多年来创建的

这一套成熟的运行体系能为退役军人带来更多更

好的就业创业机会，也希望更多的人加入进来，把

这一市场进一步做大、做强、做好。

文/邸东芳 陈世权


