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责编 丁文慧 版式 马慧雯

“咱们阳高，天生就是种西红柿的宝地！”在 2025 年
“阳高红”西红柿产业发展大会上，“西红柿大王”王学斌
作为产业带头人，正向八方来宾热情介绍道：“论天时，我
们处在黄金种植带；论地利，光照足、温差大、土壤还富
硒，结出的果子格外香甜！”

这份自信，来源于多年实践的检验。作为最早一批
试种者，王学斌自 2017 年起率先开展露天种植，亲身见证
了“阳高红”从无到有、由弱变强的全过程。“天时地利，终
究不如‘人和’。”他感慨地说：“建大棚，政府给补贴；卖鲜
果，价格有保险！新技术、新品种更是不断送进田里——
咱们农民盼啥，好政策就帮啥！”

这样的“人和”优势，在“十条措施”推动下进一步转
化为产业发展的强劲动力。阳高县依托山西农大番茄研
究院及中科院土壤改良项目，引进推广“釜山 88”“玲珑”

“串红”“青甜”等 30 余个耐储运、高糖度优良品种，精准契
合市场需求。

产业配套服务也同步跟上。全县成立了全产业链服
务中心和行业协会，年均培训超 3000 人次，重点推广智能
温控、熊蜂授粉等 20 项关键技术，为农户提供从播种到销
售的全流程指导。与此同时，“乡土人才计划”深入实施，
累计开展培训 1800 场，选派百余人赴寿光学习，培育出
300 余名“田秀才”“土专家”，有效带动周边农户标准化种
植。

资金扶持同样到位。县里对贷款用于发展西红柿设
施农业的经营主体给予额外贴息支持，在上级补贴基础
上县级财政再上浮 0.4 个百分点。对新建钢架塑料大棚，
在现代农业发展中心原补贴标准基础上再提高 10%。

政策精准发力，激发内生动力，特色资源终成特色产
业。8 年时间，“阳高红”西红柿从 2017 年 200 亩露天试
种，迅猛扩张至 2025 年 1.63 万亩设施大棚；从零星产出，
到年产值突破 5 亿元，成为华北地区最
大的高品质鲜食番茄基地——

“阳高红”的飞跃，正是政策
精 准 赋 能 的 最 佳 见
证。

秋浓，柿红。
又是一年丰收季。山西阳高县的广袤田间，一派热火朝天的景

象。大棚内，农人们正弯腰采摘着色泽饱满、果形圆润的“阳高红”西红
柿，欢声笑语随着一筐筐果实满溢而出；大棚外，冷链运输车整装待发，
准备把这份丰收的喜悦送往全国各地。合作社里，种植户们议销路、算
分红，欢声笑语中，产业兴旺的底气扑面而来。

何以“阳高红”？
这份产业的红火与底气，不仅源于天赋的自然条件，更根植于一套

精准施策、系统推进的高质量发展机制。2025 年，阳高县委、县政府立
足产业长远，重磅出台《“阳高红”西红柿产业高质量发展十条措施》，围
绕基础设施建设、育苗、种植、加工、销售、品牌打造等关键环节全面发
力，为这条兴农之路搭建起坚实的“四梁八柱”。正是这“十条措施”的
全面落地，推动“阳高红”真正实现了从“有规模”到“创品牌”、从“树品
牌”到“见效益”的历史性跨越，使之成为带动农民稳定增收、助推集体
经济发展的“金果果”。

种出好番茄，只是产业振兴的第一步。能否卖得好、卖
得远，真正经受住市场的考验，始终是萦绕在种植户心头的
大事。

“果子摘下来最多保存两天，不新鲜干脆无法销售。没
有冷链车运，损耗也特别大。”种植户韩永升曾为此发愁。这

“最后一公里”的保鲜预冷难题，曾是制约“阳高红”走向更广
阔天地的瓶颈。

直面短板，精准施策。“十条措施”将补齐冷链短板作为
重点支持方向，明确对新建预冷库的经营主体给予最高 28 万
元补贴。真金白银的投入精准滴灌到户，有效激发了广大种
植户建设冷库的积极性。

目前，阳高县预冷库总容量已超过 7.9 万立方米，冷链物
流覆盖率从 30%大幅跃升至 75%。依托快速构建的“预冷库+
冷藏车+配送中心”三级冷链网络，“阳高红”西红柿损耗率降
低 15%，新鲜品质更有保障。

突破冷链瓶颈，“阳高红”加速走向全国市场。刚在北京
产销对接会上拿到新发地的订单，又马不停蹄转战香港，为
进军当地市场做最后冲刺……这些天，阳高县蔬菜协会会长
苗建立忙得脚不沾地。一面对接高端市场大客户，一面借力
物流拓展小客商资源。“物流直连地头，小客商拿货价更低，
种植户销得更快、收入更稳！”苗建立介绍，“阳高红”西红柿
已构建覆盖批发市场、高端渠道、电商平台及社区团购的多
元销售网络，产品远销北京、天津、上海、成都、郑州、广州等
国内大中型城市。产品溢价较 2018 年显著提升 30%-50%。

渠道拓宽、“身价”看涨的同时，阳高人对品牌价值的认
识愈发深刻。县里连续四年举办产业发展大会提升知名度，
凭借其卓越品质成功获评国家地理标
志保护产品，精心打造“西西王
国”区域公用品牌 IP
及 主 题 歌 曲 。“ 阳
高 红 ”的 品 牌
影 响 力 ，正 伴
随 着 一 箱
箱鲜果，红
动市场。

产业能否持续繁荣，关键在于能否让更多农民分享到实实在在的发
展红利。“十条措施”的深层意图，正是通过延链增值、风险兜底和利益共
享，探索一条可复制、可持续的现代化富农之路。

走进山西尚品源饮品有限公司的生产车间，又是一番火热景象。一
批品相稍次、鲜食竞争力不强的“阳高红”在这里经过清洗、榨汁、杀菌、
灌装，华丽变身为备受市场欢迎的圣女果汁。“这可解决了我们的大难
题！”一位正在交货的种植户高兴地说：“以前这样的果子没人要，现在公
司保底收购，我们收入提高不少！”企业负责人兰虎介绍，公司每年可消
化鲜果 3000 吨，生产高端果汁饮品，实现产值 3000 万元，有效延伸了产业
半径，提升了整体抗风险能力。

抵御市场风险，光有后端加工还不够，更需稳定前端生产预期。“过
去最怕价格像坐过山车，辛辛苦苦大半年，可能一夜就亏本。”“西红柿大
王”王学斌道出了所有种植户最大的担忧。2025 年，阳高县创新推出西
红柿价格兜底保险，被纳入“十条措施”风险保障体系。县政府投入补贴
资金，为 20 家种植大户的 5000 余亩西红柿投保，农户每亩自付仅 120
元。“今年天气雨水多，市场波动大，多亏有这个保险给我们托底！”手握
着保单，王学斌的笑容里是前所未有的踏实。

县现代农业发展中心主任吕海解读道：“这项政策的核心理念就是
为农民收入兜底，当市场价格低于预期时，保险赔付能有效弥补损失，为
产业发展系上‘安全带’。”

价格保险稳住了产业基本盘，联农带农机制则让发展成果惠及更多
百姓。在龙泉镇姚家庄村的现代化西红柿产业园区里，60 岁的村民屈光
结束了长年在外打工的漂泊生涯。“现在家门口就能上班，一天挣 150 块，
从 3 月忙到 10 月，稳稳收入 3 万多，还能照顾家里老母亲！”他脸上满足的
笑容，是产业富民最生动的注脚。园区负责人同样受益于县里的用工奖
补政策——“每带动一名本地劳动力，政府按工资总额的 3%给予奖补，这
让我们用工更有动力，形成了良性循环。”

目前，“阳高红”西红柿产业全年累计带动 1.2 万农户直接或间接受
益，户均增收 2万余元，“阳高红”主产区村集体年收入均突破 20万元。

面向未来，如何进一步做大做强？阳高县农业农村局局长袁海军立
足“十条措施”打下的坚实基础，提出“四个转变”的升级路径：从单季生
产向全年供应转变、从初级农产品向品牌 IP 转变、从分散种植向数字工
厂转变、从地域特产向国家地理标志精品转变。

一颗颗红艳的“阳高红”，正沿着这条高质量发展道路，续写“产业
强、农民富、集体兴”的动人篇章。

政策赋能红染沃野 链通四海红动市场

延伸链条红利共享

设施蔬菜大棚基地设施蔬菜大棚基地。。

采摘采摘““阳高红阳高红”。”。

20252025““阳高红阳高红””西红柿产业发展大会西红柿产业发展大会
产销对接签约仪式产销对接签约仪式。。

分拣分拣““阳高红阳高红”。”。

20252025““阳高红阳高红””西红柿产销对接会西红柿产销对接会
暨阳高县农特产品北京推介会暨阳高县农特产品北京推介会。。

品种多样的品种多样的““阳高红阳高红”。”。
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