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现任百盛·太和汇销售总监的孙佳，
在地产圈里征战 15 年。一路走来，她认
为自己是幸运的，完成了从职场小白一步
步跃迁到销售总监的历程。

孙佳初入职场便进入一家商业地产
公司做前台、做设计、做策划、做销售，边
学 边 做 ，历 经 7 年 学 习 、蜕 变 、成 长 ，到
2013 年年底进入恒大地产做置业顾问，从
此开启了职场“外挂”模式。从 2014 年至
2018 年，孙佳包揽了大同恒大地产连续 5
年的销售冠军。尤其在 2016 年，她个人销
售业绩达 1.4 亿元，占当年大同恒大地产
总销售额的三分之一。

机会是留给有准备的人的。孙佳在
2019 年成为了百盛·太和汇项目的销售
总监，站上了更广阔的发展舞台。孙佳
说 ，第 一 眼 看 到 百 盛·太 和 汇 的 设 计 方
案 ，就 激 发 了 她 浓 厚 的 兴 趣 ，这 个 全 新
的 商 业 项 目 富 含 机 遇 和 挑 战 。“ 做 了 多
年住宅项目，是时候再次挑战新的领域
了 ，自 己 有 着 一 颗 勇 往 直 前 的 心 ，让 我
对未来充满了激情与斗志。”百盛·太和
汇项目从最初的规划到现在的热销，孙
佳全程把控，看着团队的进步和项目运
营取得的成绩，她从工作中获取到极大
的成就感。

见到薛佳是在一个周四的上午 10 点，
在枫林逸景售楼大厅里在枫林逸景售楼大厅里，十几组客户正在

咨询。经人指引，看到正在为客户介绍着
楼盘信息的薛佳。她身穿正装，脸上洋溢
着自信的微笑，流利地为客户解析着亲河
园即将推出的新品户型。

1990年出生的薛佳，青春靓丽，热情有
礼，富有亲和力的谈吐，让人情不自禁地被
她的真诚吸引。工作中，她以饱满的热情
接待每一位客户，用专业的知识为客户解
答。因为喜欢，所以选择了地产置业顾问
一行，入行 6 年多，她陆续在两个地产售楼
部工作过，学习积累着相关经验，终于在现
在的工作岗位上做出了优异成绩。
2020年枫林逸景·亲河园、紫御府相
继开盘，她通过努力成为了销售冠
军，卖出 109 套房子，总成交额上亿

元。她开心地告诉记者：“销售冠军的荣誉
是对自己的一种勉励，希望今年我还能再
接再厉，保持这样的成绩。”

置业顾问的工作几乎天天加班，全年无
休，所有精力都投入其中。她说，“我能做到
销售冠军除了自己的努力，还要归功于团队
的协作，项目自身的优势，以及客户的认可
和喜爱。亲河园和紫御府占据了天时地利，
成就了我今天的业绩。这是我获得的第一
个‘金牌’，未来还会有更多。”

销售冠军的成功值得艳羡，但成
功的背后离不开努力和汗水，一分耕
耘，一分收获。在“三八妇女节”之际，
我们聆听了销售冠军薛佳的成功之
道，也愿每位努力工作和生活的人，最
终都能收获属于自己的成功和喜悦！

一分耕耘一分耕耘 一分收获一分收获

2020 年 在 大 同 精 品 房 博 会 现 场 ，一
位 50 多 岁 的 大 姐 激 情 澎 湃 地 在 展 位 上
推 荐 着 海 景 房 项 目 ，其 他 展 位 的 业 内
同 行 纷 纷 热 情 地 过 去 打 着 招 呼 ，原 来
大 家 都 是 朋 友 。 她 是 程 大 军 ，在 房 地
产 行 业 从 业 18 年 ，打 开 她 的 微 信 、快
手 ，其 个 性 签 名 是“ 只 要 加 柴 ，水 总 会
开 的 ”。

2003 年 在 大 同 房 地 产 市 场 刚 起 步
的 时 候 ，程 大 军 就 步 入 房 地 产 行 业 ，亲
眼 见 证 了 大 同 房 地 产 市 场 的 崛 起 。 她
说，“那时感觉太不可思议了。”然而，更
多 的“ 不 可 思 议 ”还 在 继 续 。 她 从 大 同
房地产市场转战朔州市场，一做就是 12
年，历经 6 个项目，亲历了房地产市场的
日新月异。

2016 年她回到大同，加入了碧水云天
项目。4 年时间里，她与碧水云天项目一
起屡创佳绩，收获好评如潮。

随 着 年 龄 的 增 长 ，她 找 到 了 更 加 适
合 自 己 的 节 奏 ，将 工 作 和 生 活 更 好 地 衔
接 。 在 经 历 了 2020 年 特 殊 的 居 家 生 活
后 ，她 将 目 光 瞄 准 了 文 旅 地 产 。 文 旅 地
产 的 概 念 中 ，房 子 不 仅 是 用 来 居 住 的 ，
更 要 会 享 受 其 中 的 生 活 。 程 大 军 说 ：

“ 我 看 好 海 南 自 贸 岛 发 展 的 契 机 ，重 新
以 一 名 销 售 员 的 身 份 ，宣 传 推 广 广 东 湛
江 徐 闻 的 一 线 海 景 房 —— 鼎 龙·天 海 湾
项目，将投资、养生、养老的概念推广给
更 多 大 同 人 ，让 大 同 人 不 再 局 限 于 海 南
购 房 ，还 可 以 有 更 多 更 好 的 选 择 。 在 宣
传 推 广 海 景 房 的 过 程 中 ，我 深 切 地 感 受
到 时 代 的 变 迁 、发 展 的 迅 速 ，我 们 每 个
人 都 要 与 时 俱 进 、开 拓 创 新 。 同 时 我 也
要 大 声 说 ，新 征 程 再 出 发 ，一 起 拥 抱 更
加精彩的未来。”
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太和汇城市广场销售总监孙佳

枫林逸景销售冠军薛佳

煜众置业营销总监陈芳琳

文旅地产项目经理程大军

阳春三月，草长莺飞，又一个“女神节”翩然而至，为最美三月赋予了更多魅力。如
今，在风云际会的地产“江湖”里，有一群优秀的职业女性活跃于此，她们奋斗、坚持、独
立，她们敢于拼搏，她们用智慧与力量改变着身边的一切。在这里，让我们走进她们的
世界，真切感受驰骋在房地产行业中的巾帼风采。

大同“房地产圈”美女无数，这里要介
绍一位美貌与智慧并重的“女神”——营
销手陈芳琳。

提起陈芳琳或许有些陌生，但从大同几
个知名的地产项目会对她有些了解，比如满

庭芳、月亮湾。2017年，经过深入的市场调
研，陈芳琳发现豪宅项目对于当时的地产市
场是一个非常稀缺的产品，为使其更符合高
端人群的需求，无论是在户型配比、容积率、
圈层喜好、配套设施，都作为营销重要考量
因素，将豪宅的生活理念深植其中。

谈到 14 年的职场历程，陈芳琳回忆，
2008 年机缘巧合下从电视媒体转行进入
房地产行业，从策划到营销，再到独立操
盘，一路突破转型，是她在积累了足够丰
富的阅历后，对自己职业布局的厚积薄
发。最初做地产策划时，正在做的上帝乐
哈思项目，由于一栋临街住宅的户型不合
理，导致销售不畅。她经过详细的市场调
研，主张将这栋住宅楼改为住宅式写字
楼，力排众议成功在整改后两个月内将其
售罄，从而开启了她职场生涯的新方向，
使她转型成为独立操盘手。2013 年，陈芳
琳带领团队营销策划月亮湾项目、广灵月
亮湾项目，取得优秀业绩。2015 年她赴忻

州将该地一个已开发 5 年严重滞销的住宅
项目，通过细致有效的营销工作，在 4 个月
内将其售罄。在她看来，操盘一个市场下
行期的项目，是挑战是压力，但获得的经
验也是财富。陈芳琳始终认为，在“躺着
卖房”的时代，房地产是没有营销的，真正
的营销能力要从竞争的市场中修炼而来。

2016 年，她决定进入知名房企，系统、
正规的职场生涯完善她的阅历。2019 年

“满庭芳”成功交房后，陈芳琳又转战怀仁
市房地产市场，在精准的市场定位及营销
方式下，创造了 8 个月清盘的佳绩，惊叹了
怀仁地产市场。超前的思维方式，谨慎的
营销态度，让她成为房地产营销行业的

“铿锵玫瑰”。
如今，陈芳琳操盘的又一个御东新项

目即将面世。从营销到管理，一路走来，
她自信且从容，凭借聪慧敏锐、细腻雅致
的女性本色，成功运作了一个又一个楼
盘，成为地产界的女中翘楚。


