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别走入基金定投的误区

建行新荣支行
开展主题宣传活动

建行迎宾路支行
多举措提升客户满意度
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消费观念求同存异

“我的消费原则就是提前规划需要
的东西，只要遇到购物平台有活动就大
量囤货，但是我老公却觉得应该有需要
的时候再买，可以免去因为囤货带来的
资金压力。”市民小李表示，刚结婚的时
候，他们因为消费观念不同产生了很大
的分歧，各自都认为自己的消费观念正
确 。 实 际 上 ，由 于 生 活 环 境 、文 化 背 景
等的不同，很容易造成两个人在消费观
等方面产生差异，尤其在个人财产转变
为 家 庭 共 同 财 产 后 ，差 异 会 更 加 明 显 。
这时，不要急于改变对方的消费观念和
生活习惯。

首 先 ，不 要 急 于 求 成 ，需 逐 步 建 立
共 同 的 消 费 观 。 夫 妻 双 方 要 逐 渐 去 改
变 婚 前 冲 动 消 费 的 习 惯 ，定 期 列 好 家
庭 消 费 清 单 ，消 费 时 货 比 三 家 ，购 买 经
济 实 惠 的 物 品 。 双 方 还 要 明 确 理 财 的
重 要 性 ，建 立 共 同 的 消 费 观 和 理 财 观
尤为重要。

其次，要对家庭财产进行全面整理和
评估。组建家庭后就与单身生活有了很
大的区别，要根据两人共同的预期支出消
费，制定合理的资产配置计划。可以先定

一个目标，例如生育、购车等，根据目标再
去规划理财。

投资理财量力而行

“结婚前，我的大部分钱都放在‘宝
宝类’理财中，虽然利息不多，但是比较
稳定，有急用也能随用随取，但是我先生
就觉得，既然是理财就应该承担风险，同
时 也 能 获 得 更 高 的 收 益 。”市 民 小 郭 表
示，结婚后，可用于理财的资金变多了，
但是他们经常不确定到底应该购买哪一
类理财产品。

对于新婚家庭来说，建议先从低门
槛、稳健性好的理财方式入手，比如银行
储蓄、基金定投等。

新婚家庭在选择具体理财方式的同
时，也要结合家庭的经济状况和消费水
平，做好资金的组合投资，这样才能使家
庭财富长期稳定增值。一般来说，年轻人
的风险承受力会稍微高一些，用于投资的
一部分钱可以用来进行基金、股票等权益
投资，但是最好不要投入太大比例，不能
超过长期投入资金的三分之一。此外，保
险支出可占收入的 10%左右，这部分钱是
为了保障意外和疾病的，所以不要购买理

财型保险，只买保障型保险。如果资金比
较充足的情况下，还可以考虑投资年金
险、理财险等。

新婚家庭除了在理财投资上做足规
划外，还需要将更多精力放在提升自我
上，实现自己的人生价值。新婚夫妇要想
实现真正的财务自由，还需要不断学习知
识技能，增加自己的知识储备，提高业务
能力，寻找增加收入的途径，以此达到“开
源”的目的。

又到又到““55··2020””

新婚家庭理财有门道新婚家庭理财有门道

刚刚过去的5月 20日，因为与“我爱
你”谐音，不少情侣选择在这一天向彼
此表白，或是选择步入婚姻殿堂。进入
婚姻后，经济基础无疑是两个人幸福生
活的保障，对于刚刚组建的家庭来说，
不但要有对未来生活的规划，更重要的
是需要做好理财规划。

基金定投因其方便快捷、简单易操
作，受到越来越多投资者的青睐。在不少
投资者眼中，基金定投的操作模式类似于
银行的“零存整取”，但预期的收益率很可
能比银行存款高出一截。尽管如此，投资
者在选择基金定投时也不要盲目跟风，以
免走入投资误区。

误区一：什么基金都可以定投
据不完全统计，目前公募基金已经

突破 6000 只，并且还有股票型、混合型、
债券型；主动管理、被动管理(指数基金)

等 ，各 自 的 风 险 和 收 益 特 征 都 不 一 样 。
一般来说，货币型、债券型基金定投和一
次性投资效果差距不是太大，因为这类
基金的收益波动比较小，一次性购买反
而能够及时享受到收益。因此，定投时
可以选择波动相对大一些的基金，例如
主动权益基金(股票型、混合型基金)、被
动指数型基金，这类基金由于股票持仓
较高，会跟随股市波动，预期收益也会高
一些。而基金定投通过分批、小额买入，
可以平滑高波动，起到坚定持有信心的
作用。

误区二：一跌就考虑减停定投金额
遇到下跌行情，投资者本能的反应就

是赶紧减停。业内人士建议，投资者选定
了定投的标的之后，要敢于坚持，从获取
长期回报的角度来看，不要轻易放弃低位

收集筹码的机会。如果投资者能够清楚
判断市场趋势会长期向下，自己又有能力
选择重新开始定投的时机，那么可以根据
自己的判断减停，等到一定低位，再逐渐
恢复定投或增加筹码。

误区三：定投就是长期投资，不能止盈
基金定投是本着一种长期投资的理

念，鼓励 投 资 者 无 论 市 场 涨 跌 ，坚 持 按
月 或 按 周 定 投 ，从 而 获 取 长 期 收 益 ，避
免投资者在短线的追涨杀跌中“赚小钱
亏 大 钱 ”，最 终 未 能 获 得 预 期 的 收 益 。
但 是 资 本 市 场 是 震 荡 、波 动 的 ，即 市 场
有涨有跌，因此，在基金定投过程中，也
需要设定一个止盈的标准，赎回的时候
要讲究策略，比如分批赎回，始终保留底
仓等。

左谙

本报讯 今年以来，建行迎宾路支行采
取多种措施，切实解决该支行服务态度、
服务环境、服务效率三个方面的问题，提
高网点综合营销能力，提升客户满意度。

加强服务规范操作培训。该支行不
定期开展复杂业务和特殊业务培训，规范
员工服务流程，提升员工业务基本功，并
组织网点员工开展情景演练，持续提高员
工业务办理速度。

优化大堂智能服务管理。针对网点
叫号故障、使用不规范等问题，该支行通
过合理补充网点客户经理等方式，实现运
营体系集约化、高效化，合理构建资源统
筹调配体系。

发力服务补短板。该支行对网点服
务规范检查要点进行了深刻学习，由专人
抽取监控录像对往期的服务问题进行剖
析，不断改进网点服务。

优化网点服务管理机制。该支行进
一 步 加 强 网 点 服 务 规 范 的 督 导 检 查 力
度，通过现场检查、非现场检查、网点自
查、客户满意度调查等方式加强督导，对
检查中发现的问题限期整改，落实整改
责任，后期持续督导，建立网点服务标准
化、常态化管理机制，树立优质服务形象
与口碑。 （丽华 晨霞）

本报讯 为进一步提高客户的安全防
范意识，近日，建行新荣支行联合新荣区
医保局开展了以“防范电信诈骗，维护金
融安全”为主题的宣传活动。

活动中，该支行工作人员向过往群众
发放宣传折页，详细讲解了什么是电信诈
骗、电信诈骗的社会危害、当前电信诈骗
的作案手段等，并结合典型案例，告诫大
家不点不明链接，不向陌生人汇款，不轻
易泄露个人信息，不轻信各类退款，不透
露手机验证码，切勿贪图高利而轻信违法
分子编造的谎言，做到不听、不信、不转
账，不贪、不占、不中招，守好自己的“钱袋
子”。通过此次活动的开展，有效引导公
众了解掌握电信网络诈骗防范方法，进一
步增强了社会公众防范电信诈骗的能力，
营造了安全稳定的金融消费环境。

（左谙 晨霞）

本报讯 近日，建行云汽支行邀请市消
防救援支队教员对员工开展消防安全知
识培训。培训结束后，该支行还组织开展
了消防应急演练。

培 训 过 程 中 ，授 课 教 员 结 合 有 关 火
灾 事 故 典 型 案 例 ，以 图 文 并 茂 的 方 式 介
绍了火灾种类、灭火基本原理、火灾预防
措 施 、火 场 逃 生 自 救 及 家 庭 防 火 技 能 等
方 面 的 安 全 知 识 ，对 日 常 工 作 和 生 活 中
用电、用气、用火等引发的火灾及处置方
法 进 行 了 讲 解 ，并 现 场 演 示 了 灭 火 器 的
使用方法，全方位、多层次阐述了消防安
全的重要性。

为使参训人员更好地了解防火、灭火
和自救的基本方法，在该支行负责人的指
挥下，参训人员进行了消防应急演练。演
练现场，大家纷纷拿起灭火器进行了实际
操作，在专业人员的指导下，严格按照演
练 分 工 和 步 骤 ，有 条 不 紊 地 进 行 模 拟 演
练。通过消防应急演练，让全体员工深刻
地认识到了学习消防安全知识的重要性，
体验式的学习也让大家深刻意识到火灾
的危害性。 （丽华 晨霞）

建行云汽支行
举办消防安全知识培训


