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随着悬疑推理类综艺节目的兴起，特
别是芒果 TV 的《明星大侦探》让剧本杀行
业迅速崛起，吸引了大量青年人的关注。
作为年轻人的社交“新宠”，剧本杀开始在
线上、线下市场崭露头角，并在近两年内呈
井喷式发展，相关数据显示，相关企业累计
注册数量超过 8000 家，线下门店突破 3 万
家，市场规模超过 100 亿元，有超过 5000 万
名剧本杀爱好者。

啥是剧本杀？

剧本杀，是玩家到实景场馆，沉浸式体
验推理性质的游戏。其游戏规则是：玩家
先选择人物，阅读人物对应剧本，搜集线索
后找出游戏里隐藏的真凶，其游戏过程被
称为“打本”，一般有线上和线下两种方式。

线上“打本”是玩家在同一个网络“房
间”中以声音展开角色扮演游戏，而线下
实体店则通常根据剧本设定的场景，玩家
同处一室，通过语言、表情、谈吐、肢体动
作 等 表 演 故 事 情 节 ，一 场 游 戏 大 概 需 要
3～5 小时。

为什么喜欢玩剧本杀？

剧本杀始于 2017 年，芒果 TV2016 年
推出的明星真人秀推理节目《明星大侦探》
被描述成剧本杀火爆的起点，它已经播出

了 6季，累计播放量高达 30亿。
在上海某大学读大三的果果是《明星

大侦探》的忠粉，节目一集没落过，还因此
爱上了剧本杀。她说玩剧本杀可以暂时脱
离日常的生活场景，在阅读自己角色剧本
的时候，可以代入人物感情，去感受完全不
同的人生，还能换装，过一把戏精瘾。一般
的剧本通常都有 5～8 个角色，玩的时候需
要和其他玩家拼着玩，对于她这种有些社
恐的人士来说，也是结交新朋友的一个途
径，有聊得来的玩友还加了联系方式，下次
可以约着一起玩。

和果果不同，在我市某国企工作的子
昂之所以喜欢玩剧本杀，是因为自己从小
就有的侦探情结。他说自己一直喜欢看破
案推理类的文学和影视作品，《福尔摩斯探
案集》不知看过多少遍，自从去年朋友带他
玩过一次剧本杀之后，就一发不可收拾。
让自己融入角色，运用自己的推理能力，去
找出隐藏的凶手，可以在游戏中过一把侦
探瘾，特别有成就感。

在采访中，记者也随机访问了许多从
17 岁到 27 岁的年轻人，他们很多都像果果
和子昂一样喜欢玩剧本杀，特别是一些在
校的大学生，他们学业压力相对较小，手头
相对宽裕，寒暑假时，和同学、朋友一起玩
剧本杀，既增进了彼此的感情，又可以在
3～5 个小时的时间里，一起穿越到完全不
同的时代，体验完全不同的人生，缔结完全

不 同 的 关 系 ，其 魅 力 是 看 电
影、组饭局等传统约会项目所
无法比拟的。

剧本杀在大同

果果告诉记者，在大同有
很多家经营剧本杀的店，有的
叫 探 案 馆 ，有 的 叫 剧 本 演 绎
馆，有的叫侦探社，名字虽然
不同，但经营内容基本都是沉
浸式真人体验类的剧情推理
游戏，而且很多以前叫密室逃
脱，现在增加了剧情，添加了
道具，改变了名字。记者在美
团里搜索“剧本杀”，弹出的商
家就有 60多家，名字大多比较
迎合 Z 时代年轻人的个性潮
流需求，“诡迹”、“拾叁玥”、“鹿语”、“同
恐”……多少都带有某种神秘悬疑之感。
剧本从 4人本到 10人本不等，游戏时间一般
为 3～5 小时，每人游戏收费为 50 元到 100
多元，对于年轻人来说是可以接受的，有些
店家为了吸引新人玩家，会推出新人体验
优惠，比如 19.9元的盒装本体验券等。

在大同，除了剧本杀玩家，也有很多剧
本杀的写手。他们有的会给类似“推理大
师”“百变大侦探”这样的线上剧本杀平台
投稿，也有的会给线下的工作室投稿，如果

被采用会支付 500元到 1000元不等的稿费。
每个时代有每个时代的玩法，有人感

慨剧本杀除了培养一批戏精，还能剩下什
么，其实大可不必如此忧心，就像 70 后曾
被担心沉迷电视机，80 后曾被担心沉迷单
机游戏一样，随着个体的成长，他们终将会
遗落手中的玩具，投入一个更丰富、更多元
的实景真人沉浸式成人世界之中，较之于
担心，不如打开一扇沟通的窗，更多地去理
解和接受，毕竟每一个成人都曾是爱玩游
戏的孩子。 澜 之

星茂汇·随星启航
—来一场穿越星际的旅行

小 学 的 时 候，我 们 都 写 过“ 我 的 梦 想”这
样的作文题目，你的梦想是什么呢？科学家、
医生、教师或是酷酷的宇航员？二十年后这个
梦想实现了吗？不管是否成为了那个我们曾
经想要成为的人，至少我们一直都在实现梦想
的路上，勇敢地迈出第一步，梦想便会离我们
更近一步，就如同人类第一次登上月球。

星茂汇 VOVO PARK 也是一个有梦想的
“ 青 年 ”，从 2017 年 9 月 23 日 星 茂 汇 VOVO
PARK 开业，迈出了第一步，到现在，通过不停
地探索与成长、突破与创新，逐渐获得大同市
民认可。9 月 23 日星茂汇 VOVO PARK 将迎
来 4 周岁生日庆典。星茂汇 VOVO PARK 将
携 1000 万份礼券、100 万份好运大乐透、10 万份
健康守护以及 1 万份“心想肆橙”登陆大同，带
领所有人去体验这值得纪念的日子。一场诚
意满满、科技感十足的“星际穿越”即将起航，
届时定让你流连忘返。

“ 青 年 立 场 ，事 关 大 同 ”。 星 茂 汇 VOVO
PARK 将携手本地文创品牌 BEND 一起推出太
空主题未来展，因为共同的土壤，共同的血液、
共同的信仰及对大同的热爱，让他们用自己年
轻的力量去丰满着整个城市，本次太空展中除
了太空车、空间站、太空服等之外，还准备了众
多的互动展位，让前来观展的人们能够真真切
切地感触到外太空世界的奇幻。此外，还增加
了绿色环保主题的展位，让人们在了解太空的
同时，更要爱护地球家园。

大同的水土滋润养育了一批又一批的优
秀大同儿女，文创品牌 BEND 的创意者用学到
的知识默默地改变着大同，让大同变得更美
好。星茂汇 VOVO PARK 将携手更多的本土
力量一起为建设更美好的大同而努力！

广告信息

剧本杀正在成为年轻人的社交“新宠”

北方电器与大同消费者结伴同行 27 载，
过去的一年，北方电器积极寻求转型，化危为
机。一方面积极推动线上线下融合，通过“门
店+社群+APP”的模式，实现全渠道的网格化
布局，辐射周边 3—5 公里用户，以最快 30 分钟
到达的“闪店送”解决即时配送“最后一公里”
问题。另一方面，针对家电行业现状，展开多
方位新模式营销。通过直播带货、社群服务、
以旧换新、智能产品推广等方式，不断刺激消
费，为市场发展注入新活力。

北方电器成立 27 年来，始终与众多优质
厂商品牌携手同行、相互扶持，建立了坚不可
摧的友谊。各品类家电、家居、家装等厂商负
责人也都表示，受北方电器多年来的奋斗精
神、拼搏精神感染，愿与北方电器携手共进，
全力惠民。

27 年，职责和使命，北方，与时代同行。
服务变成亲情，信任变成依靠，致力于打造一
个智能而温暖的家。互联网大数据执行消费
者需求，线上线下平台交融、场景交互，视频
导购门店应运而生，北方电器在直播带货、社
群运营、娱乐化的新零售的路上一路狂奔。

曾经，北方电器让家电都有低价格，现在，
我们用心为大家打造美好生活，让北方电器
销售的每一台电器，价低、质好，用得更方便，
更环保，更舒心。

未来，北方电器将继续努力，不断提升服
务质量，让大同的父老乡亲得到更多实惠，向
品质生活迈进。

广告信息

北方电器
用心打造美好生活


