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投资者购买国债热情高

国债是一种兼具安全性和收益性的投
资产品，适合偏好稳健收益、对流动性要求
不高的投资者。在投资者风险偏好下降、
市场投资收益下滑的背景下，储蓄国债受
到市场欢迎。

根据财政部公告，8月 10日至 19日，
2023年第七期和第八期储蓄国债（电子式）
在全国范围内发售。记者在采访中了解
到，国债开售当日和次日，我市多家承销行
销售的上述国债已被抢光。

56岁的陈成经验丰富，国债开售当日
7点半就到银行网点排队了。“拼手速拼不
过年轻人，只好到网点捡漏。”陈成告诉记
者，早点来排队一般都能抢到额度，这已是
他第三次在线下抢购国债了。“虽然本月发
行的是电子式国债，但还是有不少客户选
择来银行柜台购买。”一家国有银行网点工
作人员表示，“尤其是上了年纪的客户，还
是喜欢来银行柜台购买国债”。

记者观察发现，今年购买储蓄国债的
不只是中老年投资者，年轻人也逐渐多了
起来。业内人士表示，部分年轻人在风险
相对较高的基金、理财上吃了亏，开始寻找
保本保息的银行存款，相对于大额存单以
及普通存款产品，储蓄国债在利息支付频
率、提前支取规则等方面的优势还是比较
明显的，所以更受年轻人欢迎。

据了解，今年财政部共发售 9轮储蓄
国债，其中，凭证式国债4轮，电子式国债5
轮，除去已发售的 6轮，今年还有 3轮待发
售。截止目前，今年有 3轮储蓄国债票面
年利率出现下调，分别为3月、5月、7月。3
年期和 5年期的票面年利率分别从 3%和
3.12%下调至 2.85%和 2.97%。本次发行的
储蓄国债票面年利率同7月持平。按照目
前的利率，市民分别购买 10万元 3年期、5
年期储蓄国债，较今年6月会分别减少300
元、500元的收益。

记者了解到，储蓄国债之所以被抢购，
一方面是因为安全性高，储蓄国债作为一
种政府债券，有国家信用背书，与理财产品
相比没有风险，超过50万元规模比存款更
安全，另一方面是因为其购买门槛较低，起
购金额低至 100元，以 100元的整数倍认
购，按年或一次性付息，利息收入免征个人
所得税。“目前，市场上保本保息的产品不
多了，在利率下行背景下，稳健型投资者更
愿意将钱放在一些年限长的产品中，提前
锁定收益。”我市一家股份制银行客户经理
如是说。 （培煜）地址：国信时代广场A座写字楼1-8层

普惠万家 成就梦想

为更好地致力于新零售银行转型，打
造线上线下互联互通的服务体系，为广大
客户提供高效便捷的金融服务，邮储银行
大同市分行在传统信用卡产品基础上推
出了信用卡专项汽车分期业务。截至目
前，邮储银行大同市分行共办理信用卡汽
车分期业务 7笔，累计授信额度 147.57万
元，为助力汽车市场消费升级奠定了良好
的基础。

“一直想买辆车，但是因手头紧张迟
迟未能如愿，想不到用邮储银行信用卡分
期购车这么方便，一下子便解决了我的难
题。”章女士提到爱车后，喜悦之情溢于言
表。据介绍，章女士是浑源县人，在当地
某国企就职。“每天坐班车上班，耗时长且
不自由”，章女士说道，“早就有中意的车
了，可惜就是资金不足”。邮储银行浑源
县支行在宣传活动中了解到了章女士的
情况，在识别客户资质、工作情况、还款能
力等内容后，工作人员向她推荐了申请简
便、审批迅速的“汽车分期分享卡”，并借
助移动展业设备帮助章女士现场申请。
章女士当天即获得授信 27.36万元，为购
车备足了资金。

据介绍，章女士办理的信用卡专项汽

车分期业务具备信用卡专项大额分期属
性，可根据客户资信状况为其配发“汽车
分期分享卡”，提供专项信用卡分期额度，
以满足客户购买该行合作商户自用车的
分期付款需求。客户仅需支付一定比例
的首付款，即可享受剩余购车款项按月分
期偿还。“汽车分期分享卡”分期金额最高
可达 80万元，首付最低 20%，最长分 5年
还款，且没有年费。与传统的银行汽车消
费抵押贷款相比，信用卡专项汽车分期业
务具有手续简化、操作简单、放款迅速等
优点，通过前后台联动，可实现“当天受
理，当天审批，当天放款，当天提车”，助力
客户畅享高效贷款模式。

邮储银行大同市分行聚焦居民消费
需求，以信用卡专项汽车分期业务为抓
手，从“三个力度”出发，为客户消费升级
助一臂之力。一是加大培训力度，该行多
次组织培训，要求辖内各机构全体业务人
员熟悉产品特点与业务操作流程；二是加
大对接力度，该行派出工作人员积极与辖
内 4S店对接，介绍信用卡专项汽车分期
业务的优势与适配人群，建立稳定可靠的
业务关系，推动合作进一步深入；三是加
大宣传力度，邮储银行大同市分行组织辖

内各支行通过“厅堂宣传+外拓走访+驻
点营销”的方式，扩大信用卡专项汽车分
期业务的知名度和覆盖面，确保客户能享
受全部优质权益。此外，邮储银行大同市
分行还坚持“数据多跑路，客户少跑腿”原
则，客户经理可携带移动设备为有需求的
客户上门办理业务，服务高效、流程简便，
收获了客户的一致好评。

下一步，邮储银行大同市分行将更加
主动地融入地方经济社会发展大局，不断
探索客户需求，创新金融产品，进一步深
化对各领域的金融支持，发挥好金融“主
力军”和服务“排头兵”作用。

本报记者 刘江华 通讯员 梁日失君
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建行大同分行
金融消保为民办实事

本报讯 建行大同分行始终秉承“以
客户为中心”经营理念，立足消费者权益保
护工作，将“办实事”贯穿消保工作全过程，
积极探索金融消保新模式，推动公众宣教
向更大范围、更深层次发展，促进消费者金
融素养持续提高，实现建行消保工作暖人
心、聚民心、筑同心。

建行大同分行赓续金融本色，彰显大
行担当，积极创新宣教手段方法，探索数字
化宣教渠道，为客户提供随手可及的暖心
服务与金融知识，持续提升金融宣教的主
动性和有效性，形成广覆盖、有重点、显亮
点的金融宣教模式。

下一步，建行大同分行将继续把维护
金融消费者合法权益作为提升服务水平与
客户体验的重要抓手，不断深化公众宣教
智慧化、泛在化、便捷化，持续推动宣教工
作深度融入业务，以金融“活水”灌溉百姓
心田，真正做到“消保为民，消保便民，消保
利民”。 （左谙 杨雪峰）

建行大同分行
助力实体经济高质量发展

本报讯 为了更好地为商户提供高效
优质的服务体验，日前，建行大同分行行领
导一行赴百盛商场二部开展友好合作联盟
活动。此次活动旨在实现精准商户供需对
接，赋能商户发展。

活动期间，一行人实地考察了百盛商
场二部的管理模式、商户经营情况、产品特
色，深入了解其服务理念，并与管理人员进
行了细致交流。双方就如何共享资源、管
理互补、提升百盛商场二部的经营收入等
内容进行了深入研讨，百盛商场二部管理
人员对建行大同分行为其提供的全方位金
融服务非常满意，同时也坚定了双方进一
步深化合作的信心。

接下来，建行大同分行将持续建立多
层次、多元化的金融服务体系，以满足商户
不同层次的金融需求，也将进一步加强银
商合作，推动金融创新和产品升级，进而促
进商场及商户的高质量发展。

（丽华 雪峰 武苗苗）

建行大同分行
“智慧食堂”赋能业务发展

本报讯 近期，建行大同分行本部食
堂在全省率先启用“智慧食堂”，上线以来
日均交易笔数持续位居系统第一。“智慧食
堂”是建行大同分行积极践行新金融创新
的一次有益实践，也是持续提升“双子星”
非金融服务能力的有力抓手。

为进一步提升员工幸福感，建行大同
分行近日还启用了“智慧食堂”美团模块，
成为全省首家应用“智慧食堂+美团”的分
行。“智慧食堂”美团模块的启用，不仅让建
行员工能够享受到丰富多样的菜品选择，
还能根据个人需求灵活进行订餐安排，充
分利用员工餐补。

下一步，建行大同分行将以“智慧食
堂+”新模式为支点，秉承“用非金融做金
融，用平台思维做金融服务”的理念，不断
拓宽“智慧食堂”落地场景，将“智慧食堂”
打造成赋能主营业务的新利器，与客户一
同建设美好生活。

（丽华 雪峰 李荫亚）

建行大同分行
选拔营运主管后备人才

本报讯 为进一步夯实全行人才梯队
建设，充实营运主管队伍的后备力量，充分
挖掘培养一批能力过硬、作风优良的专业
化人才，近日，建行大同分行组织开展了营
运主管后备人才选拔活动。

该行根据《建行大同分行营运主管后
备人才选拔方案》要求，明确了选拔资格和
流程，经过发布公告、员工报名、资格审查
等环节，确定了近50名员工参加笔试。随
后，对入围员工开展全封闭面试。本次面
试以抽签的方式决定面试顺序，员工通过
个人陈述、必答题、评委提问3个环节充分
展示自己的业务知识能力、语言表达能力
和应变能力。

此次选拔为青年员工搭建了展示自我
的平台，拓宽了员工职业发展道路，也为建
行大同分行打造了一支品质优良、精通业
务、稳控风险、综合素质强的后备队伍，为
全行业务高质量发展提供了强有力的人才
支撑。 （左谙 李攀 雪峰）
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今年以来，邮储
银行大同市分行在
汽车消费贷款业务
方面积极进市场、拓
客户、提服务、强管
理，加快信用卡专项
汽车分期业务发展，
为市民购车助力，有
力促进居民消费水
平提升。


