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“1万元放在银行的活钱理财里，10
天就能赚到一杯奶茶的钱，这种理财产
品虽然利息不高，但胜在灵活稳健，最
主要是随时可取。”近日，在朋友介绍下
购买了银行活钱理财产品的周敏表示，
自从接触了银行活钱理财产品后，她每
个月都会拿出一部分钱购买理财，以备
不时之需。“现在‘宝宝’类理财产品的
收益越来越低了，银行的活钱理财灵活
存取，年化收益率一般都在 2%以上，是
个不错的选择。”市民张君梅向记者展
示了其近期购买的活钱理财产品持仓
明细，一共 5款产品，7日年化收益率均
在2.08%以上。

记者走访我市多家银行网点发现，
活钱类理财产品近期销售火热，市民都

是主动咨询购买。“不少客户担心市场
变化，所以喜欢投资短期产品。虽然存
款、理财产品等利率下调了，但活钱类
理财产品跟活期存款相比利率还是高
一点，卖得挺好的。”我市一家股份制商
业银行的客户经理告诉记者，该行活期
存款利率为0.2%，通知存款一天期利率
为 0.45%，可灵活支付的一款活钱理财
产品综合 7日年化收益率为 2.42%，咨
询选购者较多。

采访中记者还发现，与以往活期理
财产品不同的是，目前在售的大多数活
钱理财产品可以与多种支付工具绑定，
随时用于转账、取现、POS机消费、生活
缴费、信用卡还款等，一定程度上增加
了理财产品的灵活度。

能实现大额快赎是很多投资者看
好活钱理财产品的主要原因。根据
监管规定，现金管理类理财产品单只
产品单个自然日最高可实时转出额
度为 1万元。为了满足客户流动性需
求，多家银行及理财公司便通过底层
叠加多只产品构成组合产品，来提高
快赎额度。

我市一家国有商业银行的理财经
理表示，活钱理财产品具有安全性和
流动性双高的优势，但收益率不高，只
适合作为零钱管理工具。投资者选购
活钱理财产品时，除了要了解收益率
波动情况外，还需重点关注产品的流
动性，比如提现后资金多久能到账、单
日快速赎回额度有多少等。

活钱理财渐成投资者新宠

今年以来，银行存款利率整体
呈下行态势，在此背景下，可以实
现大额快赎的银行活钱理财产品
逐渐成为投资者的热门选择。

为 进 一 步 做 好 支 付 清 算 宣 传 工
作，深入贯彻落实“金融利民 支付为
民”服务理念，全面提升社会公众对支
付清算工作的认知度、使用度和满意

度，有效推动支付清算业务持续健康
发展，日前，交行大同分行营业部持续
开展支付清算宣传活动，进一步普及
支付清算知识，促进支付清算服务便
民惠民。

该行各网点利用晨会、班后时间
学习央行支付清算业务、大额实时支
付系统、小额批量支付系统、网上支
付跨行清算系统及手机号码支付等
内容，确保员工熟练掌握，提升员工
对支付系统的熟识度，压实支付清算
宣传责任，为推广支付清算宣传工作
打好基础。

该行以各营业网点为线下宣传主
阵地，利用LED屏滚动播放支付清算知

识，在大厅宣传区摆放宣传折页，由大
堂工作人员主动向客户介绍支付清算
系统新功能，讲解央行支付清算系统安
全、便捷等优势，加大对手机号码支付
等新功能的推广力度，倡导安全支付理
念，提升到店客户宣传覆盖率。

此外，该行还组织辖内网点工作
人员深入企业，为经营者重点宣传央
行清算零售支付服务，通过现场演示
以及面对面讲解，让经营者更加直观
地感受到无卡支付的安全与便捷，引
导大家关注“央行清算”公众号，提升
支付清算服务能力，营造和谐稳定的
金融支付环境。

（丽华）

交行大同分行开展支付清算宣传活动

工作人员向客户讲解支付清算知识

建行大同分行
以科技促金融服务升级

本报讯 为了有效延伸金融服务半径，为特
殊客户群体提供全方位金融服务，建行依托其
功能强大的“新一代”核心系统，创新研发了移
动智能终端——龙易行。

遇到客户不方便来网点办业务或者高
端客户需要上门服务时，建行工作人员会携
带龙易行设备上门提供服务。龙易行的优
点是现场采集客户信息，实现智能化、电子
化、无纸化，不仅有效提高业务办理效率，提
升客户体验，同时让外出办理业务更方便、
更规范。

建行大同分行利用龙易行上门为高龄老
人办理挂失业务；为行动不便的客户上门签
署代理承诺书；为没有时间到网点办理业务
的高端客户解决实际困难……得到客户的一
致好评。龙易行的推广和使用体现了以金融
科技为抓手的场景应用阶段性落地。下一
步，建行大同分行将继续履行社会责任，依托
于强大的移动服务新金融平台，做好上门金
融服务。

（左谙 杨雪峰）

建行灵丘支行
贴心服务送上门

本报讯“建行的服务真是周到又贴心，上
门办理贷款，帮我解决了大难题。”近日，家住
灵丘县固城村的张大妈在建行灵丘支行工作
人员的协助下，顺利办理了贷款业务，及时解
决了资金难题。

近期，建行灵丘支行接到客户张大妈的电
话，对方称自己有贷款需求，但她家距离灵丘
县城约6公里，交通不便，她对县城的路况也不
熟悉，无法独自到银行网点办理贷款手续。该
支行了解情况后，决定特事特办，上门为张大
妈办理业务。办理业务期间，工作人员还耐心
为张大妈讲解了贷款流程和一些金融常识，得
到了张大妈的称赞。

这是建行大同分行为特殊客户提供上门
服务的一个缩影，该行始终坚持以客户为中
心的服务理念，想客户之所想，急客户之所
急，为客户提供便捷、人性化的温馨服务，让
客户在享受金融服务的同时获得更多幸福
感、安全感。

（丽华 曹亦然 杨雪峰）

本报讯 为了给农民增收、农业增效注入源
源不断的金融“活水”，建行大同分行采取多种
举措，持续推动普惠金融业务发展。

该行广泛开展助老爱老和金融知识宣传
活动，持续在县区开展助老爱老金融服务体验
活动和防范电信网络诈骗、防范非法集资和反
洗钱等金融知识宣传活动。该行还依托“裕农
通”推动“服务重心下沉”，全力推进新金融服
务能力提升。将最新金融政策传导给专业人
员，进一步密切与专业人员合作关系，依托“裕
农通专员”工作机制，着力培养一批熟悉农业、
扎根农村、了解农民的建行金融产品推广复合
型人才，以有力度的金融服务助力乡村振兴

“加速度”。
该行积极推广新的特色产业产品，紧紧围

绕县域工作重心，加快推广信贷产品，打造“线
上+线下”产品核心竞争优势，抓好线上小微快
贷多种模式的推广应用，全面扩大对小微企
业、个体商户、农户的贷款投放。

下一步，建行大同分行将持续推进普惠金
融发展，着力提升金融服务质效，大力推行移
动办公，送贷下乡，打通“三农”金融服务“最后
一公里”。

（丽华 杨雪峰）

黄金价格上涨 小克数受青睐
近期，国际金价出现显著上涨，国内

黄金零售市场的价格也随之水涨船高，
记者走访我市多家金店了解到，部分品
牌的黄金首饰零售价格已破600元/克。
尽管如此，消费者的购买热情依然不减，
投资小克数的黄金产品也成为时下年轻
人热衷的理财方式。

9月 10日，记者在永和路附近一家
商场一层的珠宝首饰销售区看到，选购
黄金饰品的顾客络绎不绝。一家首饰店
的销售人员告诉记者：“近期金价持续高
位，前几天店内金价最高达605元/克，但
消费者却对购买黄金饰品表现出‘越涨
越买’的态度。”另一家品牌首饰店的店
员则表示，店内黄金零售价近期没有明

显变化，基本都在600元/克上下浮动，但
投资金条的价格最近有小幅上涨，基础
金价为467.6元/克，每天会有0.2元~0.5
元的涨幅。

“黄金类首饰最近涨了不少，但刚好
赶上孩子结婚，这些也算是必需品，该买
还得买。”采访中，不少消费者表示，虽然
近期黄金首饰价格上涨，但遇到结婚等
刚性需求时，还是得买。

在黄金价格持续上涨的背景下，
小克数的黄金产品赢得了消费者的青
睐。“这种‘金豆豆’我已经攒了小半瓶
了，这个月开支准备再买两颗。”市民
肖晓庆向记者展示她攒的 10多颗“黄
金豆”，并表示，这是她强制攒钱的一

种方式。采访中记者了解到，“黄金
豆”的重量一般在 1克左右，没有加工
费，售价根据市场行情而定，与动辄几
十克的黄金饰品相比，“黄金豆”的购
买门槛明显较低，因此受到不少年轻
人的喜爱。

业内人士表示，黄金价格受多种因
素影响，波动较大，尤其对购买黄金用
来投资的消费者来说，更应该注意规避
风险，最好具备基本的投资理财知识，
特别对贵金属投资要有所了解。此外，
不少年轻投资者有“羊群效应”，容易跟
风购买，这样非常不可取，一定要根据
自身的资金情况、风险承受能力等，选
择适合的理财方式。 （丽华）

建行大同分行
多举措促业务发展


