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建行大同分行为企业发展提供金融“支点”

本报讯 近年来，建行广灵支行持续
聚焦县域产业结构变化及产业项目发
展，围绕建立产业新格局，策划制定建行
金融服务方案，助推企业发展壮大。

广灵县箱包产业基地是广灵县委县
政府确立的重点产业项目，日前，建行广
灵支行负责人协同广灵县中小企业局
负责人带领普惠团队深入广灵县箱包

协会、广灵县箱包制作就业基地开展调
研活动。调研过程中，普惠团队详细了
解了协会和基地的运营管理模式以及
企业的经营情况、存在的困难、生产经
营资金需求等，并结合具体情况策划综
合金融服务方案，为基地和企业送去

“及时雨”“雪中炭”。同时，在推广建行
金融科技平台过程中，初步达成近 500

人的智慧食堂建行管理方案，旨在全面
建立合作关系，为企业和基地提供全方
位的金融服务。

接下来，建行大同分行将以此为契
机，充分发挥国有大行的政策优势，持续
加大对企业的全面支持力度，为地方经
济发展贡献建行力量。

（丽华 君锐 雪峰）

建行大同分行开展营运主管后备人才专项培训

本报讯 为进一步提升全行员工的
运营管理水平，增强业务支撑能力，12月
15日、16日，建行大同分行渠道与运营管
理部组织开展了为期两天的营运主管后
备人才专项培训。

培训中，授课老师针对日常柜面业
务重点、难点、堵点，结合运营管理工作
新要求，对运营重点内容进行了详细讲
解，体现出课程的指导性和操作性。此
外，该行还就运营条线有关重点工作进

行了强调安排。一是提升服务意识。以
打造优质服务为落脚点，对标自身，执行
高标准、严要求，强化营业窗口服务工
作，塑造良好企业形象。二是提高服务
能力。充分利用每日晨会、每月例会学
习制度文件，具备熟练的计算机操作能
力，熟练操作各种电子交易和操作系统，
减少客户等待时长。三是提升服务质
量。清晰表达、倾听和理解客户需求以
及解答客户疑问，给客户提供更专业、更

优质、更高效的服务，充分展示政策性银
行良好风貌。

通过此次培训，进一步提升了该行
运营条线人员的专业素质，为做好运营
工作打下坚实基础。下一步，建行大同
分行将锚定“以客户为中心”的服务理
念，守牢安全运营底线，发挥渠道创造
价值作用，不断提升金融服务水平，以
高质量的运营管理工作服务全行高质
量发展。 （丽华 杨雪峰）

建行大同分行多举措做实做深合规工作

本报讯 今年以来，建行大同分行紧
紧围绕经营发展目标，以坚持从严治行、
突出过程控制、促进合规发展为管理主
题，强化重点领域案件和风险事件治理，
完善工作机制，夯实管理基础，为经营发
展保驾护航。

建立完善管理体系。合规操作必须
以不断构建合规文化宣讲教育常态机
制作为基础，该行找出全行上下在合规
管理和合规文化建设中存在的突出问

题，从教育、制度、执行、监督、整改、奖
惩等方面进行深入讨论，促进合规文化
深入推广，保障全行各项业务又快又好
发展。

努力打造合规氛围。该行着力解决
管理突出问题，自觉接受合规约束，逐步
养成员工主动合规的良好氛围，促进合
规文化推广的根植。合规文化宣讲的成
功实践证明，无论做什么事，只要瞄准目
标，认真抓，认真做，就能取得事半功倍

的效果。
加强警示教育学习。该行开展常

态化警示教育，坚持教育在先、警示
在先、预防在先，坚持用身边事教育
身边人，充分发挥警示教育作用，引
导全行上下牢固树立“遵纪守法、合
规履职”意识，营造风 清 气 正 的 良 好
氛围，为开创全行高质量发展新局面
提供坚实保障。

（左谙 雪峰）

业内人士提醒投资者重点看产品业绩业内人士提醒投资者重点看产品业绩

近日，记者在某理财公司的网站查
询得知，该公司近期发布了多款理财产
品实施阶段性费率优惠的公告，主要涉
及定开类产品，产品期限从14天至14个
月不等。调降后，上述产品的投资管理
费率均在0.1%以内。例如，2023年12月
13日起至 2025年 2月 11日，该公司某款
理财产品定期开放 4号固收类理财产品
管理费率从 0.40%降至 0.07%。2023年
12月12日至2024年1月11日，该公司另
一款14天最短持有的1号日开固收类理
财产品管理费率从0.15%降至0.05%。

“临近年末，理财公司为了达到获
客、留客的目的，下调部分现金管理类产
品、固收类产品费率是常规操作，可以
在一定程度上提升产品的收益，进而吸

引投资者关注。”我市一家股份制商业
银行的理财经理表示，未来还可能出现
更多理财公司进行产品费率调整，但部
分产品所谓的“0费率”只是暂时的，并
不符合行业规定，而且银行目前对于中
收业绩考核的要求不低，理财产品销售
也是中收的一部分。这么看来，相关优
惠行为更多在于吸睛，投资者更看重的
还是投资回报和收益的稳健性。

“相比降低管理费，我更期待理财产
品能给我带来实打实的收益。”“我更看
重理财产品质量和理财公司对产品的管
理能力。”采访中，针对多家理财公司推
出的费率优惠调整，多位投资者表示，降
费率并不足以让其改变投资方式或期
限，会更加在意产品收益率。

实际也正如投资者所想，就目前而
言，各大理财公司仍依靠固收类产品扩
大规模，尤其是收益稳健、波动小的现
金管理类产品以及部分使用摊余成本
法的 1~2年期封闭类产品，还是要靠固
收产品来养权益产品。对于理财公司
的客群而言，“存款替代类产品”是他们
主要的诉求，公募基金的权益产品或权
益比例较高的混合类产品很难适用于
理财公司。

业内人士认为，以“降费率”策略吸
引投资者只是一种短期策略，长期来看，
理财公司需要设置与成本收益相匹配的
合理管理费率，并通过不断提高主动管
理能力等进行良性竞争，才能促进理财
市场行稳致远。

作为一种投资工具，基金的收益一直以
来都是投资者关注的焦点，每到年底，基金
经理一般都会建议投资者清仓。那么，选择
在年底清仓收益会更高吗？

一般来说，基金的运作需要资金流动
性，即在市场需要时能够快速变现，年底
是一个资金流动性需求较高的时期，银行
贷款、企业债券等都需要到期还款或支付
利息，市场资金紧张，导致基金难以在短
时间内筹集到足够的资金，基金需要在年
底清仓，以保持资金的流动性。同时，基
金在年底清仓可以规避市场风险。市场
在年底往往会面临一些不确定因素，如政
策调整、经济数据波动等，这些因素可能
会对基金的投资组合造成影响，为了避免
这些风险，基金经理通常会在年底清仓，
以降低投资组合的风险水平。

除此之外，基金在年底清仓也是为了
调整投资策略。基金经理通常会根据市
场变化和投资组合的表现来调整投资策
略，在年底这个时间点，对投资组合进行
调整，以适应市场变化和投资者需求。清
仓是调整投资策略的一种有效方式，可以
帮助基金经理更好地控制投资风险，提高
投资收益。

基 金 年 底 清 仓 的 原 因 是 多 方 面 的 ，
对于投资者来说，建议在选择基金时充分了
解基金的投资策略、历史业绩和风险控制等
方面因素，同时也要注意市场变化和政策调
整等因素的影响，合理配置资产，避免盲目
跟风和投机行为。

（左谙）

年末理财产品“降费”

近日，多家理财公司宣布对旗下部分
产品实行阶段性费率优惠，涉及管理费、销
售服务费等，产品类型包括现金管理类产
品、定开型产品等。调降后部分产品的管
理费率不足0.1%，甚至个别理财公司还将
管理费与投资收益挂钩，提出“不赚钱不收
管理费”的“0费率”举措。

财经资讯

年底如何安排基金清仓
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可转债是一种混合债券，具有债券的固
定收益和股票的潜在增值特点。在可转债
发行过程中，投资者需要通过摇号等方式进
行申购，中签后需要特别注意以下事项。

首先，中签后应及时了解可转债的发行
详情。包括可转债的发行价格、发行规模、
发行对象、承销机构等信息。这些信息对于
投资者了解可转债的基本情况和投资价值
非常重要。

其次，需要认真阅读可转债的发行公告
和招股说明书，对可转债的基本情况和相关
风险有一个全面的了解。

第三，中签后需按照规定的时间和方式
缴纳认购款。一般来说，投资者中签后需要
在规定的时间内将认购款支付到指定账
户，如果没有按时缴款，可能会对中签资格
产生影响。

第四，根据中签数量，投资者可以选择
继续持有或者卖出。如果持有可转债，则需
要了解可转债的买入和卖出机制；如果选择
卖出，要注意市场流动性和风险。

第五，需要密切关注可转债的市场表
现。可转债市场会受多种因素影响，包括市
场利率、公司基本面等。

第六，需要了解可转债的转股条件和赎
回条件。可转债具有转股的权利，一般情况
下，在特定的条件下可以将可转债转换成公
司的股票。另外，可转债也具有赎回的权利，
即公司可以在一定条件下提前赎回可转债。

最后，中签后应及时关注市场和公司的
动态。市场环境和公司基本面的变化可能
会对可转债的价格和投资价值产生重大影
响。投资者应根据市场和公司的情况及时
调整投资策略，避免损失。 （丽华）

可转债中签后
这些操作不可少


