
新春佳节之际，建行迎宾路支行联合华
为授权经销商，走进大唐云冈热电有限公
司，开展了一场以“暖心服务迎新春 银企携
手送祝福”为主题的员工关爱活动。活动通
过送春联、贴手机膜、发放微信立减金等，为
坚守在生产保供一线的企业员工送去节日
问候和实惠，现场气氛热烈，年味十足。

活动现场，工作人员为热电公司员工
准备了三重“新春好礼”：一是“翰墨送福”，
一幅幅寓意吉祥的春联和“福”字被送到员

工手中，火红的对联映衬着笑脸，传递出新
春的气息；二是“科技贴芯”，华为技术人员
现场为员工提供免费手机贴膜服务，细致
贴心的操作让手机焕然一新，受到大家欢
迎；三是“惠省心意”，建行工作人员手把手
指导热电公司员工领取“惠省钱”微信立减
金，将实实在在的优惠送到员工手上。

“没想到在厂里就能享受到这么周到
方便的服务，贴了膜、领了对联，还有微信
支付优惠，特别暖心！”一位刚刚体验完服

务的员工说。活动现场前来参与和咨询的
员工络绎不绝，大家表示，银行与经销商联
合上门服务的形式既节省了时间，也让人
感受到企业对一线员工的关怀。

此次活动是建行大同分行践行“金融
为民”理念、延伸服务触角的一次尝试。通
过与华为等生态伙伴联动，银行不仅丰富
了服务内容，也精准对接了企业员工的切
实需求，提升了金融服务的温度与广度。

（芳菲 杨宏 杨雪峰）

建行迎宾路支行携手华为进企业：贴膜送福迎新春
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欢迎您发短信或拨打

生活中，您不可避免地会到银行、保险公
司、证券公司等金融机构办理业务。那么，您
是满意而归？还是扫兴而去？如果您在金融
机构中办理业务时遭遇侵权，或涉及服务缺
陷，或落入误导陷阱，或碰到霸王条款等情
况，都可以向本刊反映。亦或，您对这些金
融 单 位 有 什 么 意 见 或 建 议 ，也 请 您 告 诉 我
们 。 我 们 将 会 扬 行 业 之 正 气 ，砭 行 业 之 时
弊，将您的声音传递给相关单位和部门，并
诉诸报端……

您可以发短信或打电话至18635299919、
13603528808，也可将邮件发至 dtrbjjzk1@
163.com。

13603528808
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在“双碳”目标引领下，绿色已成为高质
量发展最鲜明的底色。近年来，建行大同分
行将绿色金融作为重点发展战略，从主动服
务、风险管控、综合赋能三方面协同推进，持
续加大对绿色经济领域的信贷支持，为区域
经济绿色低碳转型注入强劲金融动能。

为精准服务绿色产业，该行主动对接清
洁能源、节能环保、绿色交通等产业，不仅建立
绿色项目储备库，还提供“上门问需”一对一金

融方案。针对大型绿色能源、环保技改等项
目，该行设立专项服务机制，加强中长期绿
色贷款储备，保障项目全周期资金需求。同
时，通过加快推进绿色信贷项目入库、完善动
态评价机制等方式，持续拓宽绿色服务覆
盖面，引导更多金融资源向绿色领域聚集。

在风险防控方面，该行将绿色信贷管理要
求嵌入贷前、贷中、贷后全流程，并把环境与社
会风险纳入客户及项目评审体系，组建专业团

队对项目节能环保合规性、生态影响等进行全
面审查，确保绿色项目真正实现“绿”在实处。

此外，该行打破单一信贷服务局限，为
绿色企业提供结算、理财、供应链金融、跨境
金融等全方位的服务，构建起覆盖企业生产
经营、销售结算、投融资全链条的绿色金融
服务体系，持续扩大绿色金融的覆盖面与影
响力，为区域绿色低碳转型注入源源不断的
金融动能。 （芳菲 姚利宝 郭沣仪）

建行大同分行：金融活水精准灌溉 绿色转型动能澎湃

本报记者 李冬梅

马年理财马年理财 字当头字当头““稳稳””

算清信用卡分期
这笔“精明账”

春节前后是消费旺季，不少市民
选择用信用卡分期的方式“减压”购
物。市民赵女士春节前就用信用卡
分期购买了一套 10 多万元的家具，分
12 期偿还。她告诉记者，借着财政贴
息与银行手续费折扣，实际年化利率
明显下降，还款压力也小了很多，“确
实感受到了政策红利。”

近期，随着财政贴息政策逐步落
地，多家银行纷纷推出信用卡分期手
续费优惠活动，消费者的分期年化利
率明显下降，一度被诟病“收费高”的
信用卡分期业务，如今也迎来“真香”
时刻。

市民郝先生就是其中之一。他
在看到信用卡分期可享财政贴息的
消息后，恰逢银行推出分期手续费 2.1
折的优惠活动，便果断选择将上月账
单分期，认为“时机刚好，政策红利应
享尽享”。

然而，并非所有消费者都能算清
这笔“精明账”。消费者李女士坦言，
在多重优惠叠加后，自己已搞不清信
用卡分期的真实利率。这一担忧并
非个例。记者以“信用卡”“分期”为
关键词在黑猫投诉平台搜索发现，截
至发稿时，相关投诉达 6000 多条，内
容多涉及高额分期手续费、隐性收费
及循环利息等问题。

对此，某国有银行经理提醒消费
者，选择分期前，务必关注“实际年化
利率”。他表示，分期期数与总利息密
切相关，期数越长，资金成本越高，消
费者应根据自身情况合理选择。如果
条件允许，提前还款通常更划算。

据了 解 ，本 次 贴 息 活 动 将 持 续
至 2026 年 底 ，但 每 家 银 行 对 单 卡 持
卡人的补贴金额设有上限。市民在
享 受 优 惠 的 同 时 ，也 别 忘 了 看 清 楚
条 款 、算 清 细 账 ，才 能 真 正 做 到“ 精
明消费”。 （冬梅）

存款利率“0字头”
大额存单不再“香”

“现在连 1%利率的产品都越来越
少了。”这是记者在银行网点听到最多
的感慨。记者查询多家国有大行的手
机 App发现，国有大行 1个月、3个月期
大额存单年利率已普遍锁定在 0.9%。
农业银行20万元起存的大额存单，1个
月和 3个月期利率均为 0.9%；6个月期
1.1%；1年期和两年期均为 1.2%。即便
是曾经备受追捧的 3年期大额存单，利
率也多低于 1.55%，且动辄需百万起
存，5年期产品更是近乎绝迹。

“ 以 前 总 觉 得 大 额 存 单 利 息 高
点，现在 20 万元存 3 个月，利息才 450
元，和普通定期没多大差别了。”市民
张女士向记者坦言，这种收益落差，
让她下定决心将到期的 30%资金转
向理财产品。在这样的微薄的利息
收入面前，越来越多的市民开始重新
审视自己的资产配置蓝图。

资金“搬家”进行时
理财与“新三金”成新宠

当存款利率跌至“地板价”，稳健
型银行理财成为不少人资金迁移的

“第一站”。根据最新发布的《中国银
行业理财市场年度报告（2025 年）》显
示，截至去年末，银行理财市场存续
规 模 33.29 万 亿 元 ，较 年 初 增 长

11.15%，创历史新高。
“银行理财是我今年主要的投资

方向，能稳稳跑赢存款利率就行。”孙
女 士 的 想 法 代 表 了 不 少 市 民 的 心
态。部分银行理财产品通过灵活配
置优先股、债券等资产，带来了相对
亮眼的收益。

除了银行理财，由货币基金、债券
基金和黄金基金组成的“新三金”组合，
正悄然成为年轻一代的理财新宠。“货
币基金收益和一年期定存差不多，关
键是能随时取，不耽误日常使用。”市民
小刘习惯将零花钱存入货币基金，看重
的正是这份灵活性。而市民白先生则
更青睐债券基金，他算过一笔账：“虽然
有时候会跌，但拉长时间看，收益率还
是稳稳跑赢了银行存款。”

在“新三金”中，黄金基金的关注
度尤其突出。过去一年国际金价的
持续走高，带动黄金 ETF、黄金股票
等投资品种进入大众视野。春节期
间，记者随机采访了 10 位不同年龄
段的市民。受访者中，有 3 人表示其
黄 金 基 金 占 个 人 投 资 资 产 比 例 超
10%；6 人是去年以来陆续建仓的“新
玩家”。尽管近期金价波动，仍有 6
人看涨短期走势。但值得注意的是，
这些受访者中只有 1 人表示会考虑
购买金饰，其余均明确不会购买。

业内人士提醒，影响金价的因素
复杂，包括美元走势、地缘政治、全球央
行购金节奏等，短期追高仍需谨慎。

专家支招:

“核心+卫星”配置

平衡收益与风险

面对低利率常态，投资者如何守
护“钱袋子”？我市某国有银行理财
经理指出，在存款利率走低的背景
下，多数储户对到期资金的配置正在
从追求绝对安全，转向在安全、收益
和流动性之间寻找新平衡。“主动进
行多元化配置已成为必然选择。”

针对普通投资者如何布局，该经
理建议尝试“核心+卫星”资产配置组
合：核心资产发挥“压舱石”作用，可将
大部分资金配置于债券基金、固收+理
财产品、高股息资产等稳健型资产；卫
星资产则承担“进取”功能，用小部分资
金来捕捉增长机会，例如投向科技、高
端制造等成长性或周期性领域。但要
提醒的是，这部分投资需要有承受波
动的心理准备，建议用闲钱投资。

业内专家强调，投资者应坚持多
元分散与长期视角，“面对市场短期
波动，应着眼于产业趋势和长期政策
方向进行投资，合理配置，不要盲目
追涨杀跌。”

在低利率时代，或许我们每个人
都正在从单纯的“储户”转变为理性
的“投资者”。马年理财，不求一夜暴
富，但求稳稳的幸福，让钱袋子在流
动中保值，在配置中安心。

“3年前大额存单利息3.1%，如今只剩1.7%，这利息缩水也太快了！”马年

新春，看着手机银行上到期的 3年期大额存单，市民张女士一脸无奈，她的烦

恼，正是2026年开年无数家庭面临的共同课题。

记者近日走访我市多家银行网点发现，随着2026年开年银行存款利率持

续走低，曾经稳坐“钓鱼台”的定期存款和大额存单，正面临前所未有的“搬家”

压力。据国信证券估算，2026 年我国约有 50万亿元的定期存款将集中到

期。一边是巨额资金到期，一边是利率持续下行，马年投资该向何处去？

理财热点


